Negociar HOY

Con este programa te sentiras comodo y preparado para afrontar tus negociaciones

del dia a dia. Cada decisidon requiere de una negociaciéon por lo que...

i Todos negociamos!

TACK International

TACK pertenece desde 2005 al Grupo CMR que engloba TMI y TACK. TACK International es el
proveedor lider en el desarrollo de equipos comerciales. Ofrecemos el mayor rango de
programas para la conseguir el éxito, aumentando la productividad y rentabilidad de los
equipos y departamentos comerciales de nuestros clientes. TACK Internacional tiene una serie de
alianzas estratégicas o partnerships alrededor del mundo para garantizar el éxito de nuestros
proyectos, es decir para cumplir con nuestra promesa.

Executive Summary:

Curso préactico donde el participante aprende el proceso de la negociacion y adquiere las
herramientas basicas para llevar a cabo la misma con garantias de éxito.

A quién va dirigido:

* Directores de Ventas

» Mandos intermedios

« Personas que se estan enfrentando dia a dia en situaciones de negociacion; internamente
(salarios, sindicatos) y externamente (propuestas, ventas, compras, condiciones de pago, etc)

’
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Con este programa te sentiras comodo y preparado para afrontar tus negociaciones
del dia a dia. Cada decision requiere de una negociacion por lo que...

Objetivo: iTodos negociamos!

« Alcanzar tus objetivos personales y profesionales a través de tus negociaciones.

« Analizar y conocer todos los aspectos relacionados de una negociacion, desde las etapas que existen de la
misma, factores que afectan a la negociacion, habilidades necesarias para realizarla eficazmente, etc.

» Tener y saber manejar la secuencia de acciones necesarias para impactar, convencer, generar confianza y
seguridad ante negociaciones dificiles, entre otras.

Programa Formativo:

« El proceso y las diferentes fases de la negociacion

« Los factores influyentes.

« Las diferentes areas en las que puede trabajarse para mejorar la propia forma de negociar.
» CoOmo preparar el entorno, incluso antes de comenzar la negociacion.

« COmo preparar la negociacion.

« Verificacion sistematica para asegurarse de que no se ha olvidado nada.

» Como adoptar la postura inicial correcta.

« Estructurar claramente las ideas y transmitirlas

« Diferenciar entre el valor real y el valor percibido y como usarlo a su favor.

« Conseguir cerrar negociaciones con el cliente y fidelizarlo.

« Tacticas y estrategias disponibles: como y cuando utilizarlas y/o defenderse ante ellas.

« Valoracion de concesiones variables.

» Dénde dar y dénde tomar.

« El factor humano.

» Como admitir las necesidades, sentimientos, ego y prioridades del otro.

» CoOmo asegurarse que el acuerdo ha sido realmente tomado y que se lleva a buen término.
« Conclusion y sumario.

Duracion:
2 Dias

Cuotas de Inscripcion:

Precio: 590€ + IVA

« El envio de la solicitud supone la reserva de la plaza.

* La inscripcion definitiva serd confirmada por TMI una semana antes del inicio de la sesion
« La cuota de inscripcion incluye el material didactico, el almuerzo de trabajo.
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Con este programa te sentiras comodo y preparado para afrontar tus negociaciones
del dia a dia. Cada decision requiere de una negociacion por lo que...

jTodos negociamos!

Decalogo

Prisas

Subasta triangulo v e
Qe es negociacion
Simulacién del
presupuesto

Exprimirla Tacticas Preparacién Antes
Compre ahora/Pacte después Discusién m Durante
Bote lento m Propuesta Después

Juegue suave Regateo

PR Acuerdo
Boat Negociaciones kil
Punto Muerto Productivas

: Competitivo
Tipos )
Concilidador Cooperativo
Negociador
Bloqueador W Ganar/Ganar
Ganar/Perder
Calculad
alculador Resultados
Perder/Ganar

Perder/Perder

Precio como criterio de compra

Psicologia

Estratégia Pilares Principales

Proceso
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Negociar HOY

SOLICITUD de MATRICULACION

Rellena y envia por fax al 934535556 0 por correo electrénico a pidenos@tack.es

Indicar lugar donde asistira:

[] BARCELONA (17 y 18 de Febrero)
] MADRID (24 y 25 de Febrero)

Datos del Participante
Apellidos:
Nombre:
Empresa:
C.I.LF./N.L.F.:
Cargo:
Teléfono:
E-mail:

Datos de Facturacion (cumplimentar sélo si no coincide con los datos indicados arriba)

Personas A CONTACTOD.............oouiiiii ittt ettt e ettt ettt e e st st e ettt
EMPIESA: .. ittt CLRE/NLF i,
D= {03 (o] o 1P RO C.P.:

LoCalidad:.......cooviiiiiii e Provincia:.........coccoeeviiniiiiiin,
TeIETONO ... o FaX:oi i
e 0 0 =T TSP

Esta sesion cumple los requisitos necesarios para poder ser BONIFICADO a través de la
FUNDACION TRIPARTITA PARA LA FORMACION EN EL EMPLEO (FTFE)

[] Solicito la gestién de la bonificacion de este curso

[] Solicito pago fraccionado *

[] Marque esta casilla si desea que sus datos sean omitidos en posteriores comunicaciones
sobre actividades organizadas por TACK.

Fechay Firma

+El importe de la sesion debe ser abonado en su totalidad antes del comienzo de la sesion.

Todos sus datos seran tratados acorde con los términos de la Ley Organica 15/99 del 13 de diciembre (LOPD). Los datos proporcionados a TACK se incorporan a un fichero con el fin de gestionar
su inscripcién, asi como para informarle de las actividades, productos y servicios que puedan resultar de su interés en el caso que nos autorice. Puede ejercer sus derechos de acceso,
rectificacion, cancelacion y oposicién, dirigiéndose por mail o fax a TACK. TACK asegura la confidencialidad de los datos aportados, garantizando que no seran cedidos a terceros ajenos a TACK.
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